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Zaréwno w zyciu prywatnym, czy pracujac w firmie, dobrze jest by¢ swiadomym gier psychologicznych,
jakich uzywaja ludzie, by realizowad swoje cele. Warto jest wiedzie¢ nie tylko, w jaki sposéb te gry
rozpoznad, ale takze jak sobie z nimi radzi¢, a przede wszystkim - jak im przeciwdziatad.

“W co graja ludzie”, z ktérymi na co dzieh mamy stycznosc? | jak te gry maja sie do nasze;j
efektywnosci jako lidera sprzedazy?

Juz 15 lutego w Poznaniu - podczas najblizszego warsztatu MPI Poland Chapter w ramach cyklu
MPEC - dowiecie sie, jak praktycznie zastosowac analize transakcyjng podczas negocjacji, czy
procesu sprzedazy.

Oto korzysci, jakie czekajg na uczestnikéw:

Zdobycie wiedzy na temat gier psychologicznych stosowanych w biznesie,

Poznanie narzedzi umozliwiajgcych ich rozpoznanie podczas komunikacji biznesowej,
Diagnozowanie gier psychologicznych podczas procesow sprzedazowych,

Poznanie alternatywnych wzorcéw komunikacji podczas negocjacji handlowych,
Uaktywnienie dojrzatych i sSwiadomych sposobdéw zaspakajania potrzeb w komunikacji z
naszymi partnerami biznesowymi.

Prowadzgcym warsztat bedzie Michat Hanuszek - Dyplomowany psycholog biznesu, ekspert w
prowadzeniu negocjacji miedzynarodowych i proceséw sprzedazowych. Koordynuje rozwdj
menadzerdw i wspiera ich w procesie zmian na rynkach miedzynarodowych. 25 lat temu
wspodlnie z Przyjacielem zaprojektowat i wdrozyt na polskim rynku, nowa marke , Electra” w
branzy energetycznej, ktéra z powodzeniem konkuruje z najwiekszymi producentami na
Swiecie.
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